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En quoi Loop’Hole est une révolution pour le métier de 
chapiste ?
Le module Loop’Hole améliore le confort et les conditions de travail 
des chapistes : il transforme leur façon de travailler tout en réduisant 
considérablement l’effort physique, les risques de blessures et 
l’usure prématurée des chapistes. Un enrouleur de coulage motorisé 
et radiocommandé permet à l’opérateur d’enrouler le tuyau sur le 
module pendant le coulage. Les tuyaux allégés et plus fl exibles 
ajoutent un confort de travail inégalé. Autre atout majeur : plus 
besoin de remorque. Directement embarqué dans un fourgon, le 
système facilite les manœuvres sur chantier, sécurise les opérateurs et 
le matériel. Un double système de lavage automatique de la trémie 
permet à l’opérateur de battre la chape en toute sérénité. Couplé à 
une réserve d’eau, un premier système enlève l’essentiel des résidus 
de chape dans la trémie tandis que le second, sous haute pression, 
fi nit le travail.

« Un seul opérateur suffi t désormais !  »
Un métier modernisé  
L’opérateur réalise seul l’ensemble de l’opération, augmentant ainsi la 
productivité de 65 % et permettant jusqu’à 60 000 € d’économies par 
an. Pour les managers, Loop'Hole supprime le stress lié à la gestion 
des équipes. Dans un secteur où 33 % des alternants abandonnent 
leur formation notamment à cause de la pénibilité, du manque de 
visibilité et de sens dans leur travail, Loop’Hole redonne envie aux 
opérateurs en modernisant le métier et en le rendant plus attractif. 
Innovante, la solution Loop’Hole constitue une véritable révolution 
du métier : elle améliore les conditions de travail, la charge mentale 
des opérateurs et des managers et redéfi nit les standards du secteur. 
Le soutien de la CARSAT et de la 
FFB confi rme l’impact de cette 
solution sur l’avenir du métier.

LOOP’HOLE révolutionne 
le métier des chapistes
Comment dépénibiliser le travail des chapistes, souvent 
éprouvant et source d’accidents et de problèmes de 
santé ? C’est la question à laquelle Christopher Bodin et 
Nicolas Grimaud répondent en développant Loop’Hole, 
un module à chape liquide nouvelle génération : solution 
simple, innovante et inédite. Rencontre.

contact@loophole-solutions.com - www.loophole-solutions.com

Qu’est-ce qui fait le succès de Vérandas Beurier ?
Nous fêtons aujourd’hui nos 40 ans et notre ambition a toujours 
été de positionner l’entreprise sur le meilleur rapport qualité / prix. 
Nous avons toujours privilégié des fournisseurs français pour garantir 
une qualité irréprochable de nos matériaux. Lorsque cela n’était 
pas possible, nous avons opté pour la proximité géographique et 
l’excellence du savoir-faire allemand et belge. Nous bénéfi cions 
d’un atelier de 800 m2 dans l’Oise, et d’un showroom de 100 m2

permettant de montrer l’ensemble des possibilités en matière de 
vérandas, pergolas, fenêtres, stores, portails, clôtures, portes de 
garage, carports, sas d’entrée… 

Sur quoi repose votre savoir-faire ?
Interlocuteur unique, nous assurons l’ensemble de la prestation. 
Depuis la prospection, la prise de mesure, les plans 3D, le permis de 
construire, la fabrication sur-mesure dans notre atelier à commande 
numérique, jusqu’à l’installation et la pose réalisées par nos équipes. 
Sans aucun intermédiaire. C’est ce qui nous permet d’offrir à 
nos clients une parfaite garantie d’achèvement et une meilleure 
coordination sur chantier. La qualité des matériaux et le service après-
vente sont nos atouts. Pour toute commande, le code VB40ANS offre 
la pose ou les stores de la véranda. 

Malgré le contexte de crise dans le bâtiment, Vérandas Beurier 
confi rme sa résilience. Le fabricant français de vérandas et 
fermetures pour l’habitat assure la pose d’une véranda par 
semaine ! Un succès rendu possible grâce à une stratégie basée 
sur la qualité et le prix. Entretien avec Albert Beurier, fondateur.

VÉRANDAS BEURIER
mise sur la qualité 
et le prix

www.verandasbeurier.fr 

CHIFFRES CLÉS

  8 collaborateurs

  1,2 M€ de CA en 2024

LA TRANSMISSION EST EN ROUTE

Après avoir créé Vérandas Beurier en 1985, Albert Beurier 
s’apprête à transmettre son entreprise à ses deux fi ls, Valentin et 
Loïc. Respectivement responsable technique et responsable du 
développement commercial, ils pérennisent et perpétuent l’ADN de 
cette entreprise familiale.  
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